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¿Por qué hacer el Programa de
Experto Online en Acceso al Mercado
en el Sector de Tecnologías Sanitarias?
La industria innovadora necesita más que nunca, seguir incorporando profesionales que sean los futuros talentos 
de sus organizaciones. Para ello ha de apostar por jóvenes con excelente formación y competencias, que a través 
de programas de formación de alta calidad y prácticas profesionales en sus compañías, adquieran la experiencia 
y visión para ir ocupando puestos de responsabilidad en sus organizaciones.

El Programa de Experto Online en Acceso al Mercado en el Sector de Tecnologías Sanitarias es una herramienta 
de vanguardia para ayudar a los jóvenes profesionales en su desarrollo integral y su incorporación a la industria, 
y para ayudar a las compañías, incorporando jóvenes talentos que ocuparán los futuros puestos de 
responsabilidad en sus organizaciones. Los atractivos contenidos del programa y el alto nivel de los profesores 
son la mejor garantía para que los jóvenes talentos y las compañías participantes tengan éxito en sus objetivos.
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Conocer cómo está organizado y las funciones de cada agente del Sistema Nacional de Salud. 

Conocer cómo es el marco legal para la contratación de productos sanitarios.

Conocer cuáles son los diferentes tipos de tecnologías sanitarias y en qué subtipos de clasi�can.

Saber cómo está organizada una empresa y como se diseña una plani�cación estratégica.

Conocer las diferentes estrategias que debe diseñar una empresa (económico-�nanciera, 
comercial)

Saber diseñar un plan económico-�nanciero y presentarlo. 

Conocer conceptos clave de operaciones y fabricación.

Conocer cómo está estructurados los departamentos técnico-cientí�cos de una compañía de 
tecnología sanitaria y cuáles son los diferentes roles.

Conocer la importancia de la innovación en el sector.

Saber en qué consiste y cómo se desarrolla la estrategia para obtener los marcados CE y ON. 

Aprender conceptos clave de los estudios clínicos. 

Conocer conceptos clave sobre calidad en productos de tecnologías sanitarias.

Conocer concepto clave sobre economía de la salud y los estudios de e�ciencia. 

Conocer cuáles son los stakeholders externos y algunas claves para unas relaciones institucionales 
efectivas. 

Conocer cómo se realiza un dossier de valor. 

Saber cómo diseñar un plan de acceso al mercado y saber defenderlo.



El Programa de Experto Online en Acceso al Mercado en el Sector de Tecnologías Sanitarias compagina clases online con trabajo 
personal de investigación y actividades online. Además, los alumnos trabajan en equipos en el desarrollo de diversos trabajos 
y de un proyecto �nal que de�enden ante un tribunal. Este método permite al alumno compatibilizar perfectamente el 
Programa con su actividad laboral.

Clases online con profesionales de éxito
En las clases los alumnos reciben conocimientos y visiones del profesor al mismo tiempo que interactúan con 
él y entre ellos mismos. Los debates presenciales forman parte esencial de la metodología del Programa, como 
lo forman de la vida profesional del alumno.

Lectura previa, investigación y asimilación
Los alumnos realizan lecturas previas a la sesión. De esta forma, comprenden mejor los contenidos que comparte 
el ponente y pueden generar un debate más enriquecedor en un contexto creativo que ayuda a optimizar las 
sesiones.

Foros de debate y networking entre alumnos
En la plataforma online, los alumnos pueden plantear dudas en los foros, así como generar debates, que los 
propios alumnos alimentan con sus comentarios o informaciones que obtienen mediante investigación. Estos
debates online enriquecen y permiten un mayor networking con todos los compañeros.

Diseño de los planes clave
Los alumnos trabajarán por equipos en diferentes casos para diseñar los planes clave de la Compañía. Realizarán 
los siguientes planes: Plan de Acceso al Mercado, Plan Comercial y Plan Financiero.

Test de conocimientos
Los alumnos realizarán tests para a�anzar los conocimientos de la materia impartida. Un porcentaje 
importante de las clases en el Programa llevarán aparejado un test.



A QUIÉN VA DIRIGIDO

Nº DE CRÉDITOS DEL PROGRAMA

15 Créditos ECTS

Principalmente a Ingenieros Biomédicos y Graduados en Ciencias de la Salud (Farmacia, Biotecnología, 
Biología, Biomedicina, Medicina, Veterinaria, Enfermería, etc.), pero también a otras titulaciones válidas para 
las distintas áreas funcionales de las empresas (ADE, Derecho, Económicas, etc.). En de�nitiva, jóvenes que 
desean desarrollar su carrera profesional en la industria de tecnologías médicas y sanitarias, con un buen 
nivel del idioma Inglés, con iniciativa, creatividad, habilidades de comunicación y actitud de superación; así 
como a profesionales del sector que tienen inquietud por adquirir nuevos conocimientos de acceso al 
mercado en el sector de Tecnologías Sanitaria.



temario
1 EL SECTOR DE LAS TECNOLOGÍAS 

SANITARIAS Y SU ENTORNO

2 ESTRATEGIA Y VISIÓN GLOBAL 

3 ÁREA TÉCNICO-CIENTÍFICA. I+D+i

Actualización y retos del sistema sanitario en España. 
Presente y futuro de la industria farmacéutica, su marco 
legal, la protección de la innovación y el sistema de 
patentes. Revisión de los principales sectores del 
mercado de tecnologías sanitarias.

En este módulo se adquirirá una visión global del entorno 
económico y de una compañía de tecnología sanitaria, se 
adquirirán conocimientos sobre cómo diseñar una estrategia 
de compañía y estrategia comercial y de operaciones. Se 
aprenderá a diseñar un plan económico-�nanciero.

En este módulo se conocerá cómo es la estructura, funciones 
y competencias de los departamentos técnico-cientí�cos de 
las compañías de tecnologías sanitarias. También se 
conocerá en que consiste el marcado CE y ON en tecnologías 
sanitarias, así como los estudios clínicos. También se 
abordará el área de calidad y medioambiente.

4 ACCESO AL MERCADO 
Y RELACIONES INSTITUCIONALES

Se conocerán cuáles son los stakeholders para una 
compañía de tecnología sanitaria, cómo se toman las 
decisiones en el sistema sanitario y cómo es (o debería ser) 
la interacción con los gestores sanitarios. También se 
conocerá cómo se realiza un plan de acceso al mercado y el 
nuevo paradigma del precio y valor: value based healthcare.



profesorado
El profesorado del Programa de Experto Online en Acceso al Mercado en el Sector de 
Tecnologías Sanitarias es excepcional. Reúne a destacados líderes del sector farmacéutico y 
sanitario con expertos profesionales en las materias impartidas. 

Este equilibrado claustro permite al alumno:

Adquirir los conocimientos y competencias necesarias para un desarrollo 
integral con el que poder desempeñar con éxito puestos de 
responsabilidad en compañías farmacéuticas.

Conocer de primera mano y en directo las visiones y experiencias de los 
propios líderes, lo cual es un auténtico privilegio.

Obtener nuevos conocimientos, competencias y visiones de mano de 
expertos profesionales.



MÓDULO 1
EL SECTOR DE LAS TECNOLOGÍAS
SANITARIAS Y SU ENTORNO

MÓDULO 2
ESTRATEGIA Y VISIÓN GLOBAL
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MÓDULO 3
ÁREA TÉCNICO-CIENTÍFICA. I+D+I

MÓDULO 4
ACCESO AL MERCADO Y RELACIONES INSTITUCIONALES
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ESTHER GÓMEZ
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PRECIO DEL PROGRAMA
2.750 €.
*Todos los antiguos alumnos de Talento-EPHOS tendrán un descuento del 15% en cualquier máster o programa.

RESERVA DE PLAZA
Reserva de plaza: 1.250€ Sin cuotas. El resto del importe (1.500€) se paga antes de comenzar el Programa. 

REQUISITOS PARA CURSAR DEL PROGRAMA
Poseer un grado universitario o tener al menos 2 años de experiencia en el sector farmacéutico.

información
general



calendario 2024/2025

Duración
De noviembre de 2024 a mayo de 2025

Horario España
De 18:45 a 21:15 h.          

Modalidad
El Programa se impartirá en la modalidad streaming directo, siendo obligatorio

mantener la cámara encendida durante toda la sesión.

Idioma
Español

*Este Programa no incluye prácticas en empresa
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